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	Ao produtor rural, no momento da formalização de um Contrato de Venda Futura de Safra, recomenda-se verificar:

(  )	a qualificação das Partes;
(  )	a definição do objeto (produto a ser vendido), com as respectivas especificações técnicas e quantidade;
(  )	a data e o local de entrega do produto; 
(   )   o valor da venda, a data e a forma do pagamento;
(  )	o valor das multas no caso de atraso da entrega e de atraso do pagamento;
(  )	se as obrigações da Compradora e da Vendedora estão equilibradas;
(  )   se há previsão do procedimento a ser adotado em caso de deságio (qualidade inferior) ou de ágio (qualidade superior) do produto;
(  )	se há possibilidade de renegociar o Contrato no caso de não entrega do produto em razão de caso fortuito ou força maior;
(  )   se há possibilidade de renegociar o Contrato em caso de elevação do preço de mercado do produto; 
(  )	se há possibilidade de desfazimento do Contrato (rescisão ou resilição) e o valor de eventual multa a ser aplicada;
(  )	se há previsão de proteção dos dados pessoais (LGPD);
(  )	 o foro de discussão jurídica (isto é, o Fórum onde o processo tramitará, caso a questão seja levada à Justiça);
(  )	local e data de assinatura;
(  )	campo de assinatura para a Compradora, a Vendedora e 02 (duas) testemunhas.
